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              порядковый №  дата составления 

объекта движимого имущества – легкового автомобиля (легкового хэтчбека),  

RENAULT ARKANA, VIN № X7LRJC4D263599295, 

год выпуска 2019 г. 

 

 

Цель оценки: 

Принятие управленческих решений  

 

 

Дата оценки 

23 октября 2023 г. 
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ООО «Оценка и Консалтинг»  

3 
 

 

 

 

РЕЗУЛЬТАТИВНАЯ ЧАСТЬ 

 

В соответствии с Договором на оказание услуг по оценке № 3001/2023 от 30.01.2023 г., и Заданием на оценку  

№ 225/2023/ОиК от 16 октября 2023 г., проведена оценка объекта движимого имущества. 

Цель оценки – Принятие управленческих решений. Иное использование результатов оценки не предусмат-

ривается, пользователями результата оценки, отчета об оценке могут являться Заказчик оценки и иные лица в соот-

ветствии с целью оценки. 

Выводы и результаты, содержащиеся в настоящем Отчёте об оценке, основаны на информации, предостав-

ленной Заказчиком, результатах исследования рынка, анализе технической, финансовой и прочей документации, на 

расчётах, нашем опыте и профессиональных знаниях. 

Разделы настоящего Отчёта об оценке не могут использоваться раздельно, а только в связи с полным его 

текстом, принимая во внимание все содержащиеся в Отчёте допущения и ограничения.  

Указание на стандарты оценки: определение рыночной стоимости Объекта оценки проведено в соответ-

ствии с Федеральным Законом РФ «Об оценочной деятельности в Российской Федерации» № 135-ФЗ от 29 июля 

1998 года, Федеральных стандартов оценки - ФСО № I-VI, утверждённых приказом N 200 от 14 апреля 2022 года 

Министерства экономического развития Российской Федерации, - ФСО № 10, утверждённым Приказом Минэконо-

мразвития России № 328 от 01 июня 2015 года, а также стандартов СРО, в которой состоит оценщик, применяемых 

в частях не противоречащих ФСО. 

 

Итоговая стоимость объекта оценки: 

Рыночная стоимость Объекта оценки – легкового автомобиля (легкового хэтчбека) RENAULT 

ARKANA, VIN № X7LRJC4D263599295, по состоянию на дату оценки 23 октября 2023 г., с учётом 

округления составляет:1 

1 500 000  

(Один миллион пятьсот тысяч) рублей. 

 

Ограничения и пределы применения полученного результата: величина рыночной стоимости объекта 

оценки, указанная в данном отчете, может быть рекомендована для совершения сделки с объектом оценки в течение 

6 месяцев от даты составления отчета. 

Всю информацию и анализ, использованные для определения величины рыночной стоимости Объекта 

оценки, Вы найдёте в следующих Практической и Методической частях настоящего Отчёта. Его оптимальная для 

ознакомления компоновка и объём наполнения содержит достаточное количество сведений, позволяющее квалифи-

цированному специалисту понять логику и объем проведенного оценщиком исследования, убедиться в его соответ-

ствии Заданию на оценку и достаточности для цели оценки. 

Если у Вас возникнут какие-либо вопросы по оценке или по использованной нами методике её проведения, 

пожалуйста, обращайтесь, непосредственно, к нам. 

 

 

Оценщик ______________Е. В. Федотова 

Квалификационный аттестат по направлению  

«Оценка движимого имущества» № 030799-2 от 15.10.2021 г.  

 

 

Генеральный директор 

ООО «Оценка и Консалтинг»     _______________В. А. Милкин 

м. п. 

  

                                                 
1 Согласно ст. 143 части II Налогового Кодекса Российской Федерации (№ 117-ФЗ от 05.08.2000 г.) физические лица не являются налогоплательщиками 

налога на добавленную стоимость. 
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225 /2023/ОиК от

1

№ инв. №

1 -

77 РВ 887467 дата:

Объект(ы) оценки:  - движимое имущество,  трансп. средство/спецтехника в кол-ве ед.

ЗАДАНИЕ НА ОЦЕНКУ

№ 16.10.2023

В соответствии с Федеральным законом N 135-ФЗ от 29.07.1998  оценочной деятельности в Российской Федерации и 

на основании Договора оказания услуг по оценке № 3001/2023 от  «30» января 2023 г настоящее Задание на оценку 

подготовлено Заказчиком - ПАО «Банк «Санкт-Петербург», для Исполнителя - ООО «Оценка и Консалтинг», с 

поручением произвести оценку по следующим данным:

Состав и характеристики объекта оценки с указанием сведений, достаточных для идентификации

Легковой хэтчбек, RENAULT ARKANA X7LRJC4D263599295

Наименование Идентификационный № (VIN)

Права на объект оценки, учитываемые при определении стоимости : Право собственности

Обременения указанных прав: залог

Сведения о предполагаемых пользователях результата оценки и отчета об оценке (кроме Заказчика): 

 - заёмщик по кредитному договору где объект оценки является предметом залога, - залогодатель, - прочие лица в 

соответствии с целью оценки

Цель оценки (предполагаемое 

использование результатов оценки):
Принятие управленческих решений

Вид стоимости: Рыночная

Дата оценки:
Оценка проводится на дату составления Отчёта и указывается оценщиком в Отчёте конкретной датой в 

рамках установленного срока проведения оценки 

Срок проведения оценки (с даты согласования Задания и 

предоставления информации для оценки), раб. дней, или к дате:

Проект Отчёта 23.10.2023

Отчёт (в бумажном виде) __.__._____

Зарегистрированные права: Собственность

Копия Акта приёма-передачи транспортного средства на ответственное хранение б/н от 13.10.2023г.

Указание на форму составления Отчета об оценке, 

кол-во экземпляров (в том числе оригинал):

на бумажном носителе, 

0(2)

Ограничения оценки, в т. ч. на использование результата оценки:

 - Ограничением в отношении источника информации по объекту оценки является невозможность проведения осмотра т .к. 

доступ для осмотра ограничен конфликтом интересов, - поэтому Оценщик не проводит осмотр объекта оценки. Результаты 

осмотра (при их наличии) могут быть предоставлены Заказчиком в виде фотоматериалов. 

 - Ограничением использования результата оценки является возможность его использования исключительно в соответствии 

вышеуказанным предполагаемым вариантом, а также по временно́му интервалу - не позднее 6-ти месяцев от даты 

составления Отчета. 

Специальные допущения, иные существенные допущения, входящие в формулировку объекта оценки:

09.07.2019

 - Оценщик лично не проводит осмотр объектов оценки, результаты осмотра предоставляются Заказчиком в виде описания и 

фотоматериалов; - Техническое состояние объекта оценки на дату оценки предполагается идентичным на дату осмотра и 

создания фотоматериалов (при их наличии);  - При отсутствии сведений о техническом состоянии Оценщик проводит оценку 

из допущения о соответствии объекта оценки техническому состоянию согласно срока эксплуатации и справочному 

значению пробега по году выпуска (но в целом работоспособного), без учёта возможных скрытых повреждений;  - При 

отсутствии сведений о величине пробега или наработки на дату оценки, для его определения используются справочные 

данные;  - Оценка проводится без учёта каких-либо обременений, влияющих на свободный рыночный оборот;  - 

Ограничение объема работ по анализу рынка: необходимо привести только описание факторов или причин, непосредственно 

оказывающих влияние на ценообразование в целевом сегменте рынка; - Стоимость объекта оценки определяется в г. Санкт-

Петербург и Ленинградской области по причине возможной реализации только  по месту хранения. По данной причине при 

наличии аналогов из других регионов необходимо учитывать затраты на доставку в регион оценки.

Следующий предоставляемый Оценщику состав документов и материалов в скан-образах, соответствует известным 

Заказчику фактам по объекту оценки:

ПТС №

м. п. м. п.

*В соответствии со ст. 349, 350 Гражданского Кодекса Российской Федерации, часть 1 (указывается на основании требований п. 19 Федерального 

стандарта оценки "Виды стоимости (ФСО II)", утвержденного 14.04.2022 г., п. 3, 2 Федерального стандарта оценки "Задание на оценку (ФСО IV)")

Фотоматериалы

Заказчик Исполнитель

Начальник отдела реализации непрофильных 

активов ПАО «Банк «Санкт- Петербург»
Генеральный директор ООО «Оценка и Консалтинг»

________________/Фалева Н. В./ __________________/ Милкин В. А./
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РАЗДЕЛ 1. ПРАКТИЧЕСКАЯ ЧАСТЬ 
Данная Практическая часть настоящего Отчёта содержит описание объекта оценки по данным полученным 

из правоустанавливающих и правоудостоверяющих документов, открытых источников, а также расчёт Итоговой 

стоимости. Прочие необходимые сведения, послужившие практической и теоретической базой для произведённых 

расчётов, а также методология определения стоимости, приведены в Методической части настоящего Отчёта.  

1.1. Описание объекта оценки 
Таблица 1, Имущественные права на объект оценки и перечень документов  

Характеристика Описание 

Зарегистрированное право: Собственность 

Оцениваемые права: Право собственности 

Заемщик и Правообладатель: Физическое лицо 

Обременения (ограничения) права: Залог в пользу ПАО «Банк «Санкт-Петербург» 

Перечень документов, используемых оценщиком  

и устанавливающих количественные и качественные характеристики объекта оценки 

Правоустанавливающие документы: Не предоставлены 

Правоудостоверяющие документы: Не предоставлены 

Прочие документы: 

Копия Паспорта транспортного средства 77 РВ 887467 от 09.07.2019 г.; 

Копия Акта приёма-передачи транспортного средства на ответственное хранение б/н 

от 13.10.2023г.; 

Фотоматериалы 

 

Таблица 2, Количественные и качественные характеристики оцениваемого автомобиля 

Показатель Характеристика 

Наименование (тип ТС) Легковой автомобиль (легковой хэтчбек) RENAULT ARKANA 

Категория В, легковые автомобили хэтчбеки 

Идентификационный номер (VIN) X7LRJC4D263599295 

Регистрационный номерной знак Е 461 АС 198 

Год изготовления 2019 

Цвет кузова Светло-серый  

Мощность двигателя (л.с./квт) 149,6/110 

Рабочий объем двигателя, куб.м. 1 332 (1,3 л) 

Тип двигателя Бензиновый 

Тип коробки передач Вариаторная 

Тип привода Полный 

Разрешенная максимальная масса, кг 1 954 

Масса без нагрузки, кг 1 430 

Пробег, км 167 434 

Комплектация Нет данных 

Состояние 

Рабочее состояние (пригодное к использованию, не требующее ре-

монтных или регулировочных работ, без значительных замечаний 

по кузову) 

Возраст транспортного средства на мо-

мент оценки 
4 года 

Износ 

43% (расчетное значение физического износа, определенное далее в 

п. 1.3, входящее в диапазон значений для транспортных средств со 

сроком эксплуатации до 7 лет, со следами эксплуатации (сколы, ца-

рапины)) 

Участие в дорожно-транспортных проис-

шествиях: 
Не участвовало (см. Приложение 1) 

Место регистрации транспортного сред-

ства: 
Санкт-Петербург 

Место хранения г. Санкт-Петербург, Невский пр., д. 178 
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Справочник оценщика машин и оборудования под ред. Лейфера Л. А., 2023 г. 

 

Результаты осмотра предоставляются Заказчиком в виде фотоматериалов. Техническое состояние 

объекта оценки на дату оценки предполагается идентичным на дату осмотра и создания фотоматериалов. 
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Фотографии объекта оценки 

 
Фото 1. Общий вид объекта оценки, вид справа и спереди 

 
Фото 2. Общий вид объекта оценки, вид справа 
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Фото 3. Общий вид объекта оценки, вид сзади и справа 

 
Фото 4. Общий вид объекта оценки, вид сзади 
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Фото 5. Общий вид объекта оценки, вид слева и сзади 

 
Фото 6. Общий вид объекта оценки, вид спереди и слева 
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Фото 7. Общий вид объекта оценки, царапины и сколы 

 
Фото 8. Общий вид объекта оценки, царапины и сколы 
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Фото 9. Общий вид объекта оценки, царапины и сколы 

 
Фото 10. Состояние отделки салона 
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Фото 11. Состояние отделки салона 

 
Фото 12. Состояние отделки багажника 
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Фото 13. Состояние отделки багажника 

 
Фото 14. Состояние отделки салона, приборная панель 



ООО «Оценка и Консалтинг»  

14 
 

 
Фото 15. Вариаторная коробка передач 

 
Фото 15. Шильдик 4WD (полный привод) 
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1.2. Процесс определения стоимости объекта оценки в рамках Сравнительного подхода 

Все необходимые теоретические изложения, анализ и выводы, предопределившие применение данного под-

хода и метода оценки, приведены в Методологической части настоящего Отчёта. В настоящем разделе подробно 

отражена реализация выбранного Сравнительного подхода. 

Выбор объектов-аналогов 

 Сравнительный подход при оценке стоимости автомобиля был реализован с применением метода прямого 

сравнения с объектами-аналогами («метод сравнения продаж»). Данный метод основывается на предпосылке, о том, 

что субъекты на рынке осуществляют сделки купли-продажи по аналогии, т.е. основываясь на информации об ана-

логичных сделках. На этапе сбора информации оценщик столкнулся с тем, что сведения о совершенных сделках 

отсутствуют или их недостаточно для определения стоимости объекта оценки. Поэтому собрать достаточное коли-

чество документально подтвержденных данных о состоявшихся сделках купли-продажи аналогичных объектов не 

представляется возможным. При сравнительном анализе стоимости Объекта оценки с ценами аналогов оценщик 

использовал данные по ценам предложений (публичных оферт) аналогичных объектов, взятых из открытых источ-

ников (печатных изданий, официальных Интернет - сайтов и т.п.), именуемые в ГК РФ как «оферта» и «публичная 

оферта» (ст. 435 и 437). Следовательно, оценщик гипотетически (с учетом соответствующих корректировок) пред-

полагал, что лицо, «сделавшее предложение, считает себя заключившим договор с адресатом, которым будет при-

нято предложение». 

Анализ предложений, позиционируемых в сегменте рынка автотранспортных средств, производился с ис-

пользованием данных сайтов https://www.drom.ru/, https://www.avito.ru/, https://auto.ru/ и прочих. В целях оценки ана-

лизировалась совокупность аналогов, а далее на основе проведённого анализа была осуществлена выборка из них 

наиболее близких, в цены предложений которых вносились последовательные корректировки для достижения их 

сопоставимости с объектом оценки. Для определения стоимости Оценщиком была подобрана следующая группа 

аналогичных автомобилей, характеристики которых приведены в данной таблице: 

https://www.avito.ru/
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Таблица 3, Основные ценообразующие характеристики объекта оценки и объектов-аналогов 

Показатель Объект оценки Объект-аналог № 1 Объект-аналог № 2 Объект-аналог № 3 Объект-аналог № 4 

Наименование RENAULT ARKANA RENAULT ARKANA RENAULT ARKANA RENAULT ARKANA RENAULT ARKANA 

Год выпуска 2019 2019 2020 2019 2019 

Источники информации - 

https://www.avito.ru/ 

sankt-peterburg/avtomobili/ 
renault_arkana_1.3_cvt_ 

2019_96_906_ 

km_3493489747 

https://www.avito.ru/ 

sankt-peterburg/avtomobili/ 
renault_arkana_1.3_cvt_ 

2020_152_521_km_ 

3310591526 

https://auto.drom.ru/ 
spb/renault/arkana/ 

53052820.html 

https://auto.drom.ru/ 
spb/renault/arkana/ 

52616731.html 

Цена предложения, руб.  ? 1 838 000 1 817 000 1 989 789 1 820 000 

Пробег, км 167 434 96 906 152 521 95 522 98 435 

Тип сделки (качество передаваемых прав) Право собственности Собственность Собственность Собственность Собственность 

Условия финансирования 
Единовременный расчёт в 

рублях РФ 
Единовременный расчёт в 

рублях РФ 
Единовременный расчёт в 

рублях РФ 
Единовременный расчёт в 

рублях РФ 
Единовременный расчёт в 

рублях РФ 

Условия продажи Типичные, рыночные Типичные, рыночные Типичные, рыночные Типичные, рыночные Типичные, рыночные 

Условия рынка (отличие цены предложения от цены 

сделки) 
сделка Предложение Предложение Предложение Предложение 

Состояние рынка (время совершения сделки) 23.10.2023 05.10.2023 20.10.2023 19.10.2023 20.10.2023 

Тип объекта хэтчбек хэтчбек хэтчбек хэтчбек хэтчбек 

Тип двигателя бензиновый бензиновый бензиновый бензиновый бензиновый 

Тип КПП вариатор вариатор вариатор вариатор вариатор 

Привод полный полный полный полный полный 

Мощность двигателя, л.с. 149,6 150 150 150 150 

Рабочий объем двигателя, куб. м 1 332 (округленно 1,3 л) 1 332 (округленно 1,3 л) 1 332 (округленно 1,3 л) 1 332 (округленно 1,3 л) 1 332 (округленно 1,3 л) 

Состояние объекта (техническое, кузова, салона) 

Рабочее состояние (пригод-

ное к использованию, не тре-

бующее ремонтных или регу-
лировочных работ, с незначи-

тельными замечаниями по ку-

зову) 

Рабочее состояние (пригодное 

к использованию, не требую-

щее ремонтных или регулиро-

вочных работ, с незначитель-
ными замечаниями по кузову) 

Рабочее состояние (пригодное 

к использованию, не требую-

щее ремонтных или регулиро-

вочных работ, с незначитель-
ными замечаниями по кузову) 

Рабочее состояние (пригодное 

к использованию, не требую-

щее ремонтных или регулиро-

вочных работ, с незначитель-
ными замечаниями по кузову) 

Рабочее состояние (пригодное 

к использованию, не требую-

щее ремонтных или регулиро-

вочных работ, с незначитель-
ными замечаниями по кузову) 

Необходимость замены агрегатов и ремонта нет нет нет нет нет 

Цвет светло-серый коричневый белый красный белый 

Участие в ДТП нет нет нет нет нет 

Местоположение Санкт-Петербург Санкт-Петербург Санкт-Петербург Санкт-Петербург Санкт-Петербург 
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1.3.  Обоснование вносимых корректировок и порядок их внесения. 

 В соответствии п. 8 ФСО № 5, для выполнения расчётов используются сложившиеся на рынке оцениваемого 

объекта единицы сравнения. 

 Выбор единицы сравнения, используемой в расчётах. Сравнение объекта оценки с аналогами может прово-

диться с использованием различных количественных параметров измерения объекта оценки, представляющих собой 

единицы сравнения. Например, единицами сравнения являются цена на единицу производительности или мощности, 

массы, габаритных размеров при оценке машин и оборудования. Таким образом, единицей сравнения в рамках от-

чета выступает цена предложения автомобиля. 

 Внесение корректировок. Применяя сравнительный подход к оценке, Оценщик должен скорректировать 

значения единицы сравнения для объектов-аналогов в зависимости от соотношения характеристик объекта оценки 

и объекта-аналога по учитываемому элементу сравнения. При расчёте все корректировки вносятся применительно 

только к объектам-аналогам. В результате корректировок происходит «сглаживание отличий» в характеристиках и 

ценах.  

 Корректировки к аналогам со знаком «-» являются понижающими, т.е. применяются в том случае, если объ-

ект оценки хуже по тем или иным показателям сравнения. Корректировки к аналогам со знаком «+» являются повы-

шающими, т.е. применяются, когда оцениваемый объект лучше по какому-либо показателю сравнения. При отсут-

ствии различий по элементам сравнения между оцениваемым объектом и объектом-аналогом корректировки не при-

меняются, т.е. корректировка равна «0». Все применяющиеся далее корректировки по каждому ценообразующему 

фактору подробно рассмотрены в разделе «Анализ рынка». 

Первая группа элементов сравнения. 

Передаваемые имущественные права: учитывает влияние качества и объёма передаваемых прав на резуль-

тат оценки. В связи с тем, что отобранные объекты сравнения также находятся в собственности, и передаются в 

полноте этого права, корректировка на тип передаваемых прав не проводилась.  

Условия финансирования: особо важны к учёту, когда цены предложений для разных объектов движимого 

имущества отличаются по схемам финансирования будущей сделки. Так, например, могут использоваться кредит-

ные схемы, в которых сделку финансирует продавец с процентными ставками по кредиту ниже рыночного уровня, 

либо с учётом какой-то скидки, или рассрочки. Отличаться цены могут и в том случае, если они предусматривают 

разные формы оплаты, - наличными или безналичными деньгами, или в различных валютах, бартером. Объект 

оценки и все объекты-аналоги сопоставимы по данному показателю, поэтому введение поправки по этому фактору 

не требуется.  

Условия продажи: могут существенно влиять на цену сделки. При анализе сделок важно анализировать 

отсутствие заинтересованности сторон в нерыночной цене, аффилированность, финансового давления обстоятель-

ств, связанных с банкротством или реализацией обязательств, родственных связей, партнерских и других отноше-

ний, длительных договоров аренды. Что касается цен предложений, то сделка может быть заключена по цене ниже 

рыночной, если продавцу срочно требуются наличные денежные средства, поэтому их анализировать необходимо в 

первую очередь на срочность продажи. В данном случае все объекты реализуются на условиях свободной рыночной 

экспозиции, корректировка не требуется. 

Условия рынка: важны к учёту, так как с течением времени цены на рынке изменяются под влиянием эко-

номической, политической и социальной конъюнктуры. Корректировку на рыночные условия часто называют кор-

ректировкой на дату продажи, она вносится на основании выводов анализа ретроспективной динамики рынка. В 

данном случае корректировки не вносились, так как на дату оценки все аналоги находятся в экспозиции. 

Этап сделки (скидка на торг): фактически обычно сделка состоит из трёх этапов – предложение продавца, 

далее, возможно – процесс торга, и в завершении – оформление сделки. Поэтому содержащиеся в нашем случае в 

объявлениях цены предложений должны быть приведены к завершающему этапу оформления сделки. По сложив-

шейся рыночной практике и разности целей продавцов и покупателей, они окончательно договариваются, поторго-

вавшись, и совершают сделку купли-продажи по цене, несколько меньшей, чем цена предложения продавца. Данную 

поправку в обиходе и называют «поправкой на торг». 

В общем случае с течением времени экспозиции, цены предложений на рынке имеют тенденцию к сниже-

нию. При наличии данной информации (период экспозиции аналога и изменения цены) оценщик выбирал предло-

жения не имеющие истории снижения, к величинам цен которых скидка на торг обоснованно может применяется в 

полном объёме своего среднестатистического значения. 

По данным, приведённым разделе «Анализ рынка», в расчётах использовалось среднее значение скидки на 

торг для данной ниши рынка, составляющая 6% (из справочного интервала 3%-9,6%). 

Многие автодилеры, занимающиеся перекупкой подержанных автомобилей, при оценке состояния ходовой 

и кузова, пользуются собственной системой. Наличие дефектов на кузовных деталях автомобиля может привести к 

занижению стоимости авто от 3%, в случае незначительных повреждений, до 15%. 

Насколько может повлиять наличие вмятины на стоимость машины, сможем понять, рассмотрев подход ав-

тодилеров к ценовому вопросу, исходя из марки, и модели продаваемого транспортного средства. При покупке не-

дорогого подержанного авто, приобретаемого для коммерческих целей, наличие маленьких трещин или вмятин вряд 

ли смутит покупателя. 

Абсолютно другой подход к наличию даже незначительных дефектов используют покупатели автомобилей 

престижных марок. Такие машины приобретаются для повышения престижа автовладельца и с целью подчеркнуть 

его статус и социальное положение. В этом случае даже самый незначительный изъян кузова может повлиять на 

решение потенциального покупателя или существенно снизить цену.2 

                                                 
2 https://feynlabdetailing.ru/2020/08/19/kak-vmyatiny-mogut-vliyat-na-stoimost-mashiny-pri-prodazhe/ 
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Поправка применяется на среднем уровне 6%. 

 

Вторая группа элементов сравнения. 

  Аналогично, в соответствии с выявленными ценообразующими факторами (такие, как например, пробег и 

год выпуска), по которым имелись различия объекта оценки и объектов-аналогов проводились необходимые кор-

ректировки второй группы. Корректировка на марку/модель, мощность, объем двигателя, тип коробки передач, тип 

топлива не требовалось, так как все объекты представляют собой автомобили RENAULT ARKANA, с бензиновым 

двигателем мощностью 149,6 л.с., объемом 1,3 л, вариаторной коробкой передач и полным приводом.  

Все объекты сравнения расположены в г. Санкт-Петербург, применение поправки на район расположения не требу-

ется. 

 

Пробег и год выпуска 

Корректировка применяется на основании методики, приведенной в «Положении Банка России от 4 марта 2021 г.  

№ 755-П "О единой методике определения размера расходов на восстановительный ремонт в отношении поврежден-

ного транспортного средства)3 

Износ комплектующих изделий (деталей, узлов, агрегатов) должен рассчитываться по следующей формуле: 

 

где: 

- износ комплектующего изделия (детали, узла, агрегата) (процентов); 

e - основание натурального логарифма ; 

- коэффициент, учитывающий влияние на износ комплектующего изделия (детали, узла, агрегата) его срока экс-

плуатации; 

- срок эксплуатации комплектующего изделия (детали, узла, агрегата) (лет); 

- коэффициент, учитывающий влияние на износ комплектующего изделия (детали, узла, агрегата) величины про-

бега транспортного средства с этим комплектующим изделием (деталью, узлом, агрегатом); 

- пробег транспортного средства на дату дорожно-транспортного происшествия (тысяч километров). 

 

 

                                                 
3 https://www.garant.ru/products/ipo/prime/doc/400821665/ 
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Так как оцениваемое транспортное средство относится к автомобилям азиатского производства марки Kia, то в рас-

четах используется следующая формула: 

Омега = 0,042*фактический возраст + 0,0023*фактический пробег в тыс. км 

 

Поправка на величину износа определяется по формуле 

 

Где:  Ioo – износ объекта оценки; 

         Ia – износ объекта аналога.  

 

Размер применяемых корректировок приведен в таблице далее. 

 

Таблица 4, Результат расчета корректировки на износ  

Показатель Объект оценки 
Объект-аналог 

№ 1 

Объект-аналог 

№ 2 

Объект-аналог 

№ 3 

Объект-аналог 

№ 4 

Пробег, км 167 434 96 906 152 521 95 522 98 435 

Год выпуска 2019 2019 2020 2019 2019 

омега 0,55310 0,39088 0,47680 0,38770 0,39440 

Износ 43% 32% 38% 32% 33% 

Корректировка, % - -16% -8% -16% -15% 

 

Корректировка на наличие функционального устаревания 

В общем случае расчет функционального устаревания транспортного средства проводится по формуле: 

Им = Им1 + Им2 + Им3 + Им4
4, 

 

 

Уф – функциональное устаревание транспортного средства; 

Уф1 – фактор функционального устаревания, учитывающий снятие транспортного средства с производства (Уф1 = 

2% * TСН, где TСН - срок со времени снятия с производства, лет).  

Применение поправки не требуется. 

 

Весовые коэффициенты аналогов 

 Стоимость С0 оцениваемого объекта по сравнительному подходу определяется как средневзвешенное зна-

чение откорректированных цен объектов-аналогов: 

 
 Весовой коэффициент определяется по принципу – чем меньше абсолютная валовая коррекция по второй 

группе элементов сравнения, тем больше вес. Таким образом, веса распределяются пропорционально сходству ана-

лога с оцениваемым объектом. Расчет весовых коэффициентов производится по формуле:  

                                                 
4 https://textarchive.ru/c-2254650-p4.html, Методика оценки остаточной стоимости транспортных средств с учетом технического состояния р 

03112194-0376-98 1 общие положения 
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𝑁𝑖 =
1−𝑎𝑛𝐴

А
, где:  

Ni – весовой коэффициент n-го аналога; 

an – абсолютная валовая коррекция аналога (сумма модулей корректировок); 

А – сумма разниц (1-аn) – должна составлять 100%. 

 

1.4. Расчёт рыночной стоимости в рамках Сравнительного подхода. 

 Расчет рыночной стоимости Объекта оценки, проведенный в рамках сравнительного подхода, представлен 

в нижеследующей таблице. В расчетной таблице приводятся только применённые корректировки, значения которых 

определены в разделе «Анализ рынка».  

 

Таблица 5, Расчет рыночной стоимости Объекта оценки в рамках сравнительного подхода 

Показатель Объект оценки 
Объект-аналог 

№ 1 

Объект-аналог 

№ 2 

Объект-аналог 

№ 3 

Объект-аналог 

№ 4 

Цена предложения, 

руб. 
? 1 838 000 1 817 000 1 989 789 1 820 000 

Корректировки, учитывающие условия сделки (последовательные корректировки по независимым элементам сравнения) 

Корректировка, % - -6,0% -6,0% -6,0% -6,0% 

Корректировка, 

руб./кв.м 
- -110 280 -109 020 -119 387 -109 200 

Скорректирован-

ная цена, руб. 
- 1 727 720 1 707 980 1 870 402 1 710 800 

Скорректирован-

ная цена, руб. 
- 1 727 720 1 707 980 1 870 402 1 710 800 

Корректировки, учитывающие параметры объекта оценки (кумулятивные корректировки) 

Пробег, км 167 434 96 906 152 521 95 522 98 435 

Год выпуска 2019 2019 2020 2019 2019 

 Ω (омега) 0,55310 0,39088 0,47680 0,38770 0,39440 

Фмзический износ 43% 32% 38% 32% 33% 

Корректировка, % - -16% -8% -16% -15% 

Корректировка, 

руб. 
- -276 435 -136 638 -299 264 -256 620 

Суммарная кор-

ректировка, % 
- -16,0% -8,0% -16,0% -15,0% 

Суммарная кор-

ректировка, руб. 
- -276 435 -136 638 -299 264 -256 620 

Скорректирован-

ная цена, руб. 
- 1 451 285 1 571 342 1 571 138 1 454 180 

Абсолютная вало-

вая коррекция, % 
- 16,0% 8,0% 16,0% 15,0% 

Величина, обрат-

ная абсолютной 

валовой коррекции 

- 0,840 0,920 0,840 0,850 

Вклад в стоимость 

оцениваемого объ-

екта 

- 0,24000 0,27000 0,24000 0,25000 

Вклад в стоимость 

оцениваемого объ-

екта, руб. 

- 348 308 424 262 377 073 363 545 

Рыночная стои-

мость (расчетное 

значение), руб. 

1 513 188     

Рыночная стои-

мость (округлен-

ное значение), 

руб. 

1 500 000 

    

 

Так как при определении рыночной стоимости объекта оценки был использован только один Сравнительный подход, 

необходимость согласования результатов - отсутствует. Рыночная стоимость в рамках Сравнительного подхода с 

учётом допустимого округления полученная в настоящем разделе, принимается как Итоговая стоимость объекта 

оценки, и отражена на втором листе данного Отчёта. 
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РАЗДЕЛ 2. МЕТОДИЧЕСКАЯ ЧАСТЬ 

2.1. Принятые при проведении оценки допущения и ограничения. 

• В рамках настоящего отчета Оценщик руководствовался информацией в документальном виде (копии 
предоставленных документов приведены в Приложении к настоящему отчету, перечень указан в Задании на 
оценку) и в устной форме, предоставленной Заказчиком. Оценщик предполагает, что вся информация, 
предоставленная Заказчиком, является достоверной и соответствует действительности. У Оценщика не было 
оснований подвергать сомнению предоставленную информацию. Таким образом, стоимость определённого права 
на Объект оценки является рыночной в тех условиях и при том объеме предоставленной информации, из которых 
исходил Оценщик на дату оценки. В процессе подготовки настоящего Отчета Оценщик исходил из достоверности 
всех документов на Объект оценки, предоставленных Заказчиком. 

• Данные о заемщике и залогодателе в Отчете не приводятся, в целях сохранения конфиденциальности личных 
данных, на распространение которых у Оценщика нет согласия от их владельцев. Так же к Отчету прикладываются 
документы с удаленными регистрационными данными участников сделки. К настоящему Отчёту прикладываются 
только те фрагменты документов, которые содержат информацию, использованную непосредственно для 
определения стоимости. Полные данные будут храниться в архиве Оценщика, и могут быть предоставлены по 
запросу компетентных органов.  

• При проведении оценки предполагалось отсутствие каких-либо скрытых факторов, влияющих на стоимость прав 
на оцениваемое имущество. На Исполнителе и Оценщике не лежит ответственность по обнаружению (или в случае 
обнаружения) подобных факторов. 

• Исходные данные, использованные Оценщиком при подготовке Отчета, были получены из надежных источников 
и считаются достоверными. Тем не менее, Оценщик не может гарантировать их абсолютную точность, поэтому 
там, где это возможно, делаются ссылки на источник информации. 

• От Исполнителя и Оценщика не требуется появляться в суде или свидетельствовать иным образом по поводу 
составленного Отчета или оцененного имущества, кроме как на основании отдельного договора с Заказчиком или 
официального вызова суда. 

• Ни Заказчик, ни Исполнитель не могут использовать Отчет (или любую его часть) иначе, чем это предусмотрено 
Заданием на оценку и Договором между Исполнителем и Заказчиком.  

• Мнение Оценщика относительно рыночной стоимости действительно только на дату оценки. Исполнитель и 
Оценщик не принимают на себя ответственность за последующие изменения социальных, экономических, 
юридических и природных условий, которые могут повлиять на стоимость оцениваемого имущества. 

• Отчет об оценке содержит профессиональное мнение Оценщика относительно стоимости Объекта оценки и не 
является гарантией того, что он перейдет из рук в руки по цене, равной указанной в Отчете стоимости.  

• В расчетных таблицах, представленных в Отчете, приведены округленные значения промежуточных расчётных 
величин. Итоговые же показатели получены при использовании точно исчисляемых данных в программе Microsoft 
Excel, поэтому, при пересчете итоговых значений по отражённым в таблицах округленным данным, результаты, в 
пределах погрешности могут не совпасть с данными, указанными в Отчете. 

• В рамках настоящего Отчета Оценщик рассчитывает стоимость объекта без учета любых обременений, ограничи-
вающих свободный рыночный оборот объекта оценки.  

• Некоторые данные (например, пробег, данные о состоянии кузова и технической исправности автомобиля, участии 
в ДТП и другие) по объектам-аналогам могут отличаться от информации, опубликованной на интернет-страницах, 
в периодической печати и от приложенных к отчету распечаток. Это связано с тем, что в процессе проведения 
оценки Оценщиком проводились телефонные переговоры с собственниками и представителями собственников 
объектов-аналогов. В отчете указываются уточненные данные по объектам-аналогам, выявленные в процессе 
проведения телефонных переговоров. 

• Результаты осмотра (при их наличии) могут быть предоставлены Заказчиком в виде фотоматериалов. Техническое 
состояние объекта оценки на дату оценки предполагается идентичным на дату осмотра и создания фотоматериалов 
(при их наличии). 

• Ограничением использования результата оценки является возможность его использования исключительно в 
соответствии вышеуказанным предполагаемым вариантом, а также по временно́му интервалу - не позднее 6-ти 
месяцев от даты составления Отчета. 

• Ограничение объема работ по анализу рынка: необходимо привести только описание факторов или причин, 
непосредственно оказывающих влияние на ценообразование в целевом сегменте рынка. 

• Все указанные по тексту Отчета источники информации, использованной в процессе оценки, актуальны на момент 
проведения оценки, информация в указанных источниках существовала, копии источников с ценовой информа-
цией зафиксированы в виде картинок, в Приложении к Отчету. Однако, Оценщик не несёт ответственность за 
дальнейшие изменения содержания данных источников, после даты оценки. 
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2.2. Аналитические ОБЗОРЫ 

На рыночную стоимость Объекта оценки существенное влияние оказывают общая макроэкономическая си-

туация в стране и локальная ситуация, сложившаяся в регионе расположения Объекта. В соответствии с Заданием 

на оценку далее приводится только анализ рынка объекта оценки, ценообразующих факторов, а также внешних фак-

торов, влияющих на его стоимость. 

2.3. Анализ рынка подержанных легковых автомобилей 

Согласно данным агентства «АВТОСТАТ», в сентябре 2023 года россияне купили 509,5 тыс. легковых ав-

томобилей с пробегом. Это на 10,9% больше, чем в том же месяце прошлого года.  

Чуть более половины (50,4%) вторичного рынка в начале осени пришлось на пять марок. Лидерство тут 

сохраняет отечественная LADA, доля которой близка к 23%. Это составляет 115,3 тыс. подержанных машин – на 

8,4% выше уровня годичной давности. Второе место в рейтинге удерживает японская Toyota, показатель которой 

достиг 59,1 тыс. единиц (+13,7%). Далее следуют корейские бренды Kia (27,9 тыс. шт.; +11,4%) и Hyundai (27,3 тыс. 

шт.; +4,3%). В ТОП-5 попал и японский Nissan, объем вторичного рынка которого тоже вырос (+13,4% до 27,1 тыс. 

шт.). 

Эксперты агентства «АВТОСТАТ» отмечают, что все марки, вошедшие в десятку лидеров по итогам сен-

тября нынешнего года, демонстрируют положительную динамику. Наибольший рост зафиксирован у Honda 

(+14,7%), а наименьший – у Renault (+0,9%). 

 

Звание самой популярной модели среди б/у легковых автомобилей сохраняет Ford Focus, объем перепродаж 

которого в первый осенний месяц составил 10,6 тыс. экземпляров, показав рост на 4,8%. Вторую строчку рейтинга 

занял хэтчбек LADA 2114 «Самара-2» (10,5 тыс. шт.; +2,9%), третью – Kia Rio (9,6 тыс. шт.; -1,3%). Немного отстает 

от него Hyundai Solaris (9,5 тыс. шт.; -7,2%), а замыкает ТОП-5 Toyota Corolla (9,1 тыс. шт.; +11,3%). Семь представ-

ленных здесь моделей находятся «в плюсе», три – ушли «в минус». Самый сильный рост среди них показывает оте-

чественная LADA 4x4 (+17,7%), а самое большое падение – Hyundai Solaris (-7,2%). 

 

Если рассматривать итоги 9 месяцев 2023 года, то за этот период россияне приобрели 4 млн 326,1 тыс. лег-

ковых автомобилей с пробегом. Это на 23,6% больше, чем в январе – сентябре прошлого года. Отметим, что все 

десять брендов и моделей за этот период имеют рыночный рост, причем у многих он оказался двузначным.5 

                                                 
5 https://www.autostat.ru/press-releases/55903/ 
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Панические настроения вторичного рынка, царившие в августе, в сентябре не нашли продолжения. Это 

быстро привело к тому, что стали увеличиваться сроки продажи машин, немало из которых с июля были выставлены 

на агрегаторах по завышенным ценам. Естественно, что по тем моделям, которые дорожали в предыдущие периоды 

неадекватно спросу, продавцам пришлось умерить свои "аппетиты". Но и полного отката к прежнему уровню цен 

не произошло. 

Так, чистокровно японский большой вседорожник Toyota Land Cruiser 300 (8,52 млн рублей) "сбавил" в цене 

266 тысяч рублей или 3% от среднего августовского прайса. Эти машины по-прежнему очень популярны как на 

рынке новых автомобилей, так и во вторичном сегменте. Причем, несмотря на усиление запретов по ввозу таких 

вседорожников на российский рынок со стороны Японии, они продолжают поступать в нашу страну окольными 

путями — в основном из Китая, ОАЭ и Казахстана.  Хотя даже к июльскому уровню цены все равно не вернулись. 

Не случилось этого и с российским кроссовером Lada Niva Travel (1,15 млн рублей). В небольших масштабах 

цен АвтоВАЗа осеннее снижение в абсолютных цифрах выглядит куда скромнее — 33 тысячи рублей. Тем не менее 

в процентном отношении оно примерно такое же, как у большой Toyota. 

Замкнувший тройку лидеров рейтинга седан BMW 3 серии (4,37 млн рублей) скинул порядка 70 тысяч, хотя 

в августе успел подорожать почти на 400 тысяч рублей. К сожалению, две других баварских машины, BMW 5 серии 

(5,3 млн рублей) и X5 (10,4 млн рублей), не прекращали дорожать. Число таких немецких моделей, завозимых по 

параллельному импорту, по-прежнему невелико, нужного наполнения рынка и полноценного обновления во вторич-

ном сегменте не происходит.  

Подавляющее большинство других популярных моделей рейтинга в сентябре практически не меняли прай-

сов. Изменения ограничились диапазоном плюс/минус 1%. Это две модели Lada (Largus и Vesta), три "корейца" (Kia 

Rio и пара Hyundai Creta и Solaris) и представительная группа "японцев" — Toyota (Camry, RAV-4 и LC Prado), Nissan 

X-Trail, Mitsubishi Outlander и Mazda СX-5. В эту же компанию попали некогда самый доступный иностранный все-

дорожник с московским паспортом Renault Duster и "чешка" Skoda Rapid. Последняя успела отметиться месяцем 

ранее, в августе, самым серьезным подорожанием (на 130 тысяч рублей или на 9,3%) из всех моделей.  Так что на 

этом фоне сентябрьскую прибавку средней цены менее чем в три тысячи рублей можно принимать за небольшую 

корректировку. 

И наконец, замкнул рейтинг до сих пор один из самых популярных автомобилей в столичных службах такси 

— Kia K5 (2,9 млн рублей, +2,3% к августу). Полноценной замены этого относительно недорогого в прошлом седана 

до сих пор не появилось. Цены на оставшиеся в обороте модели наверняка продолжат рост. 

— На нашем рынке сохраняется недостаток "свежих" машин западных, японских и корейских марок, так 

как именно они остаются наиболее популярными во всех сегментах вторичного рынка. Их доли постепенно сокра-

щаются, но остаются наиболее значимыми в авторитейле в целом. Захватившие сегмент новых машин китайцы будут 

играть значимую роль среди подержанных машин еще очень нескоро — по итогам августа доля сделок по ним со-

ставляла лишь 2,2%, примерно столько же, сколько и год назад. Попутно начало октября ознаменовалось тем, что 

курс доллара на московской бирже успевал кратковременно подниматься выше психологически высокой отметки в 

100 рублей. Все это позволяет предполагать, что рост цен в пределах 3-5% в октябре продолжится. И активнее других 

будут расти "аппетиты" продавцов, которые смогут предложить модели популярных марок, доказавших свою надеж-

ность в прежние годы, — Toyota, Kia, Hyundai, Nissan, Volkswagen и BMW, — сказала руководитель "Открытие 

Авто" (блок автобизнеса банка "Открытие") Марина Дембицкая.6 

2.4. Определение сегмента рынка, к которому принадлежит оцениваемый объект. 

 Объектом оценки является объект движимого имущества – легковой автомобиль, имеющий накопленный 

износ и срок эксплуатации. Исходя из этого, далее Оценщиком был проанализирован рынок подержанных автомо-

билей России.  

− На данный момент в странах мира существуют различные системы классификации автомобилей, все они 

используют в качестве основания следующие параметры: размеры (габариты) кузова и мощность и обьем двигателя, 

обьем пассажирского салона, рыночный сегмент, среднюю стоимость. 

− Автомобили по типу кузовного исполнения (категории) делятся на: 

• Кроссоверы («CUV», «SUV») – автомобили повышенной проходимости (можно сказать, что это со-

временный компромисс между «внедорожником» и «обычным автомобилем»). Условно делятся на: субком-

пактные, компактные, среднеразмерные и полноразмерные.  

• Внедорожники – это автомобили, созданные для езды по бездорожью («классический внедорож-

ник» – это «рама, полный привод с возможностью блокировки дифференциалов и клиренс >250 мм»). Сего-

дня граница между «внедорожник» и «кроссовер» весьма размыта – одна и та же модель может быть либо 

внедорожником, либо кроссовером – в зависимости от уровня оснащения.  

• Пикапы – грузопассажирские автомобили с минимальными грузовыми возможностями и комфор-

том легкового автомобиля. Пикапы, зачастую, создаются на одной платформе с полноразмерными внедо-

рожниками (поэтому они «по совместительству» внедорожники, но встречаются и моноприводные модели).  

                                                 
6 https://sakhalinmedia.ru/news/1605074/ 



ООО «Оценка и Консалтинг»  

24 
 

• Минивэны – семейные автомобили повышенной вместимости (как в плане пассажиров, так и в 

плане багажа – т.е. и с особыми возможностями трансформации салонного пространства). Отдельно стоит 

упомянуть компактвэны – это автомобили для тех кому «обычного минивэна» слишком много.  

• Седаны – это, как правило, четырёхдверные модели автомобилей (но встречаются и «двухдверные 

седаны»), где багажное отделение структурно отделено от пассажирского салона.  

• Хэтчбеки – это, можно сказать, «компромисс» между седаном и универсалом. Хэтчбек, как правило, 

короче седана (той же модели), но имеет большие возможности багажного отделения (благодаря большему 

проёму «двери» багажного отсека и возможности «преобразовать» часть пассажирского пространства в ме-

сто для багажа. Существует так же похожий тип кузова – лифтбэки (отличие от хэтчбеков в том, что длина 

аналогична седану, очертания профиля напоминают седан, но доступ в багажное отделение обеспечивает 

«пятая дверь» как у хэтчбека).  

• Универсалы – грузопассажирские варианты исполнения легковых автомобилей (крыша универсала 

максимально продлена до заднего габарита, а «пятая дверь» предоставляет максимальный проём для до-

ступа в багажный отсек, максимальная вместимость универсала достигается благодаря возможности транс-

формации пассажирской части салона).  

• Купе – по определению это автомобили с «укороченной» базой, двумя дверьми, двумя «полноцен-

ными» местами в первом ряду и необязательным вторым рядом сидений «2+2» (но если таковые присут-

ствуют, то их пространство и комфортность весьма ограничены). Сегодня термин «купе» применительно к 

автомобилю чаще используется в маркетинговых целях и/или чтобы подчеркнуть спортивную направлен-

ность автомобиля.  

• Кабриолеты и родстеры – это, соответственно, четырёх- и двухдверные автомобили с усиленным 

кузовом и складываемым мягким или жестким верхом.  

• Спортивные автомобили хочется выделить отдельно – это, независимо от типа кузовного исполне-

ния, специальные модификации «обычных автомобилей», где основной акцент делается на достижение луч-

ших/максимальных динамических качеств и управляемости. Отдельный сегмент в широком классе спортив-

ных авто – «суперкары» (это не модификации «обычных авто», а самостоятельные модели, с исключитель-

ной мощностью двигателей (динамикой, максимальной скоростью), эксклюзивным оснащением и, соответ-

ственно, ценой.7 

− Европейская классификация автомобилей больше строится на сегментах целевого рынка, чем на техниче-

ских параметрах и характеристиках автомобилей; здесь нет четких рамок между сегментами, используются не 

только тех. параметры но и рыночная стоимость, различные наборы опций. Классификация включает 9 основных 

классов: A, B, C, D, E, F, J, M, S.8 

−  

Вывод:  

 Объект оценки может быть отнесен к классу J, SUV, внедорожник с полным приводом. 

                                                 
7 https://auto.ironhorse.ru/car-classification 
8 https://infotables.ru/avtomobili/1141-klassifikatsiya-avtomobilej-po-klassam 
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2.5. Анализ фактических данных о ценах предложений на вторичном рынке автомобилей, 

интервалы цен 

 Оценщик анализировал фактические данные о ценах предложений RENAULT ARKANA, 2019 г.в., с вариа-

торной коробкой передач, мощностью 149,6 л.с., объемом 1,3 л, полным приводом. 

Источником информации послужили одни из массовых ресурсов по продаже автомобилей. Объекты задавались к 

поиску на данных агрегаторах по наименованию модели и марки автомобиля и характеристикам объекта оценки. 
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Данные о ценах предложений на RENAULT ARKANA, 2018-2020 г.в., с вариаторной коробкой передач,  

объемом двигателя 1,3 л, 149,6 л.с., полным приводом, https://www.avito.ru  
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Данные о ценах предложений на RENAULT ARKANA, 2018-2020 г.в., с вариаторной коробкой передач,  

объемом двигателя 1,3 л, 149,6 л.с., полным приводом, https://auto.ru/ 
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Данные о ценах предложений на RENAULT ARKANA, 2019-2020 г.в., с вариаторной коробкой передач,  

объемом двигателя 1,3 л, 149,6 л.с., полным приводом, https://auto.drom.ru 

По данным сайтов агрегаторов цены предложений на RENAULT ARKANA, 2019-2020 г.в., с вариаторной 

коробкой передач, объемом двигателя 1,3 л, 149,6 л.с., с полным приводом, составляют 1 557 000 -1 989 789 руб., без 

учета ценообразующий факторов и комплектаций, состояния автотранспортного средства и пробега.  
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2.6. Анализ основных факторов, влияющих на ценообразование в сегменте рынка авто-

транспортных средств  

Фактор длительности экспозиции, не относящийся к характеристикам объекта оценки напрямую, но до-

статочно важный, характеризует влияние на цены предложений срока фактической экспозиции объектов-аналогов. 

Так как оптимистично завышенные ожидания продавцов приближаются с течением времени к уровню реальных 

сделок, цены предложений в общем случае ниже по объектам, объявления которых экспонируются всё дольше. Так 

как несмотря на известный средний срок экспозиции автомобилей лишь некоторые площадки объявлений о продаже 

отражают срок экспонирования, и он бывает известен не по всем подбираемым аналогам, корректировка по этому 

фактору сложно осуществима на практике.  

При применении скидки на торг к объектам, которые практически достигли уровня реальной сделки на ма-

лой выборке аналогов, это может привести к значительным искажениям результата. Варьировать же скидку на торг 

в зависимости от срока экспозиции, как уже упомянуто, не всегда есть возможность за недостачей данных. Явным 

отсутствием возможности применения скидки на торг к аналогу является указание в объявлении условия «без торга», 

или это же возможно подразумевается и при пометке «срочная продажа», но это нужно уточнять. 

По сути, этот фактор является обратной величиной фактора «этап сделки», описанным в следующем абзаце, 

но в более подробном рассмотрении, при этом имеет тот же интервал. Исходя из этого корректно в расчёт отбирать 

аналоги с недавними сроками публикации. Однако этот фактор значимым образом не отражается на средних стати-

стических данных по анализу рынка - как правило, средние значения по этому фактору на больших выборках значи-

тельно сглажены и не отражают сильных искажений. Т.е. если выборка очищается от групп экстремальных значений, 

и в ней присутствуют верхние и нижние экстремумы, взаимно нивелирующие своё влияние, среднеарифметическое 

значение существенно не изменяется.  

Этап сделки (скидка на торг). Данную поправку в обиходе обычно называют «скидкой на торг». Эта кор-

ректировка исследуется и фиксируется в обзорах многими статистическими изданиями, и по массивным агломера-

циям с большим объёмом выборки предложений и экспертов имеет достаточно близкие значения по результатам 

различных исследований.  

В «Справочнике расчетных данных для оценки и консалтинга». СРД № 32, 2023 г., под редакцией канд. техн. наук 

Е.Е. Яскевича, значение корректирующего коэффициента находится в следующем диапазоне 3-5% по состоянию на 

май 2023 г.: 

 

 

 

В случае наличия дефектов по кузову или необходимости дополнительного тех. обслуживания автомобиля, 

скидка на торг может увеличиться до 15%.9 

 

                                                 
9 https://feynlabdetailing.ru/2020/08/19/kak-vmyatiny-mogut-vliyat-na-stoimost-mashiny-pri-prodazhe 
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По данным Справочник оценщика машин и оборудования под ред. Лейфера Л. А., 2023 г. на стандартные 

транспортные средства скидка на торг составляет в среднем 9,6%. 

Количество ценообразующих факторов, напрямую относящихся к физическим параметрам объектов движи-

мого имущества, достаточно велико, но их влияние весьма различно. Наиболее значимые из этих факторов обычно 

учитываются в процессе оценки – по ним подбираются объекты-аналоги, и принимаются решения о необходимости 

корректировки цены, если по этим параметрам есть отличия. 

Критерии, на которые стоит обратить внимание перед выставлением цены автомобиля: 

• марка автомобиля; 

• трансмиссия; 

• привод; 

• электроника; 

• дополнительные технологии; 

• внешний вид; 

• состояние салона; 

• техническое состояние; 

• пробег; 

• оригинальность ПТС. 

 

Как ни крути, но марка машины – важный момент в формировании стоимости авто при продаже. Марка отражает 

главное качество авто – надежность. Например, японские машины (Honda, Mazda, Subaru, Toyota) в течение первых 

трёх лет теряют в стоимости 65%, также как некоторые английские и немецкие модели. В то же время на определен-

ные авто цена снижается гораздо медленнее. Такие как Infiniti, Acura, Mercedes, Audi и Lexus ценятся в течение 

нескольких лет – в первые 3 года цена падает не больше, чем на 35%. 

Трансмиссия 

Покупая автомобиль, россияне зачастую пренебрегают возможностью установить желаемую коробку передач, по-

скольку ждать её приходится долго (до полугода). Оттого многие соглашаются на ту, что уже установлена на выста-

вочных образцах в салоне. Так при покупке спортивного автомобиля люди выбирают коробку автомат. В дальней-

шем покупатели – фанаты спорткаров и быстрой езды вряд ли оценят отсутствие МКПП. А значит, и цену придется 

снизить. В случае с авто для города наличие автоматической коробки добавит машине от 30 до 60 тысяч рублей. 

Привод 

Полный привод всегда поднимет машину в цене, в отличие от одного переднего. Оно и понятно – плюсы ПП: надеж-

ность и повышенная проходимость. Как правило, авто с ПП на рынке стоят дороже на 30-50 тысяч, чем переднепри-

водные авто. Однако заднеприводные в стоимости не уступают, при том, что полный привод обеспечивает наиболь-

шую устойчивость и безопасность на дороге. Дело в том, что на производство автомобилей с задним приводом за-

трачивается больше денег. К тому же, их не так много на мировом авторынке. 

Технологии 

Современная электроника уместно смотрится на новеньких авто. Но вот покупателям б/у машин это бывает неинте-

ресно. Одно из объяснений – отсутствие возможности приобрести машину из салона. Потому останавливают свой 

выбор на подержанном транспорте. У таких покупателей вряд ли найдутся лишние деньги на приобретение допол-

нительной комплектации в виде аудиосистемы. Чего не скажешь о встроенной заводом электронике. Так, например, 
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навигационные системы, которые все больше распространяются по миру, увеличивают стоимость машины на не-

сколько тысяч рублей. 

Состояние кузова 

При осмотре транспортного средства покупатель, в первую очередь, обратит внимание на внешнее состояние кузова. 

Иногда этот фактор – едва ли не решающий при первом знакомстве с машиной. Если при эксплуатации транспорт-

ного средства вы бережно относились не только к внутренностям, но и к внешнему облику – причин для беспокой-

ства нет. Проблемы могут возникнуть, если «железный конь» был завсегдатаем автомоечных комплексов с мою-

щими средствами низкого качества. Обратите внимание на покрытие вашего авто, устраните видимые недостатки 

при их наличии – такой маневр только сыграет на руку. Учтите, что лишние наклейки могут смутить покупателя – 

считается, что таким образом продавец скрывает дефекты. Поэтому отсутствие таковых позволит выгодно и быстро 

продать автомобиль. 

Состояние салона 

Помимо внешнего вида и технических данных транспортного средства, салону уделите не меньшее внимание. В 

частности, это касается запахов, имеющих место – табачный дым, животные (если вы часто перевозите их). Не лиш-

ним будет совершить полную химчистку салона, что позволит избавиться не только от посторонних запахов, но и 

от возможных пятен на обивке, а также шерсти. Коврики, если они износились, желательно сменить на новые, даже 

если они будут неоригинальными. Опрятный внешний вид повысит шансы на выгодную продажу автомобиля. Также 

вытащите из бардачка предметы, не относящиеся к транспорту. 

Техническое состояние 

Своевременная проверка автомобиля, а также фиксирование истории сервисного ремонта у официального дилера 

добавит немного стоимости к авто. Объем информации о вашем транспорте, известный представителю, прямо про-

порционален стоимости, которую можно добавить перед продажей машины. Даже на десяток тысяч рублей увели-

чить ценник позволит информация о замене масла, ремней, смене тормозных колодок или элементов подвески. 

Пробег 

Показатель одометра как ничто другое влияет на цену транспортного средства. Этот фактор устанавливает рыноч-

ную ценовую политику подержанных автомобилей. 

Авто, чей пробег превышает несколько сотен тысяч километров даже при хорошем внешнем виде и недлительной 

эксплуатации, может оттолкнуть. К примеру, пробег не менее 150000 для 10-летней Opel или Volkswagen считается 

нормальным, но если машина за 10 лет отбегала 300 и больше километров, чинить и менять детали на ней при всей 

надёжности производителя придется практически каждые несколько месяцев. Для недорогих моделей типа Дэу, 

Шанс, Лада Гранта и Калина, отживших 8-10 лет, специалисты советуют ориентироваться на пробег не больше 

150000 км. В противном случае рекомендуют от них отказаться, чтобы не нажить себе головную боль. 

Помните – чем выше показатель одометра, тем ниже цена автомобиля. Поэтому, если вы много путешествуете или 

используете авто в такси, неплохим решением будет аренда чужого транспортного средства. Свое же в дальнейшем 

Вы продадите за приличную сумму. 10 

 

 

2.7. Основные выводы относительно рынка автомобилей 
• Величина скидки на торг находится в интервале 3% - 9,6%, среднее значение составляет 6%, при стандартных 

условиях продажи. При наличии дефектов и необходимости проведения ремонтных работ скидка на торг мо-

жет увеличиться до 15-16%. 

• Объём фактических предложений в сегменте автомобилей RENAULT ARKANA, аналогичных объекту 

оценки, позволяет ориентироваться по следующим интервалам цен предложений: 1 557 000 -1 989 789 руб., 

без учета корректировки на торг. 

• Основными ценообразующими факторами на рынке автомобилей являются: марка/модель транспортного 

средства, возраст и пробег, мощность и объем двигателя, тип коробки передач, состояние, и прочие, менее 

значимые факторы. 

                                                 
10 https://avtocod.ru/chto-vliyaet-na-stoimost-avtomobilya 
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2.8. Последовательность определения стоимости 

 Последовательность определения стоимости включает в себя следующие этапы: 

1. Согласование задания на оценку заказчиком оценки и оценщиком или юридическим лицом, с которым оценщик 

заключил трудовой договор, путем подписания такого задания в составе договора на оценку объекта оценки; 

2. Сбор и анализ информации, необходимой для проведения оценки; 

3. Применение подходов к оценке, включая выбор методов оценки и осуществление необходимых расчетов; 

4. Согласование промежуточных результатов, полученных в рамках применения различных подходов к оценке (в 

случае необходимости), и определение итоговой стоимости объекта оценки; 

5. Составление отчета об оценке объекта оценки. 

Процесс оценки не включает финансовую, юридическую, налоговую проверку и (или) экологический, тех-

нический и иные виды аудита. 

2.9. Обоснование выбора используемых подходов к оценке и методов оценки 

Выделяют три основных подхода к оценке стоимости имущества: Затратный, Доходный и Сравнительный.  

Затратный подход – представляет собой совокупность методов оценки стоимости Объекта оценки, осно-

ванных на определении затрат, необходимых для воспроизводства либо замещения Объекта оценки с зачетом износа 

и устареваний. Затратами на воспроизводство Объекта оценки являются затраты, необходимые для создания точной 

копии Объекта оценки с использованием применявшихся при создании Объекта оценки материалов и технологий. 

Затратами на замещение Объекта оценки являются затраты, необходимые для создания аналогичного объекта с ис-

пользованием материалов и технологий, применяющихся на дату оценки. 

В рамках настоящего Отчета затратный подход не применялся, так как согласно ФСО № 10 п. 13 при нали-

чии развитого и активного рынка объектов-аналогов, позволяющего получить необходимый для оценки объем дан-

ных о ценах и характеристиках объектов-аналогов, может быть сделан вывод о достаточности применения сравни-

тельного подхода. 

Доходный подход - представляет собой совокупность методов оценки, основанных на определении текущей 

стоимости ожидаемых будущих денежных потоков от использования объекта оценки. Доходный подход основан на 

принципе ожидания выгод. 

В основе доходного подхода лежит принцип ожидания, говорящий о том, что стоимость имущества опреде-

ляется величиной будущих выгод ее владельца. Формализуется данный подход путем пересчета будущих денежных 

потоков, генерируемых собственностью в текущую стоимость на момент оценки. Общепринятой и наиболее широко 

используемой базой для определения доходности является арендная плата. 

Доходный подход также не использовался, поскольку автомобиль предназначен для индивидуального ис-

пользования, не используется в качестве такси и не приносит доход своему владельцу.  Также автомобиль не прино-

сит доход своему владельцу путем использования на съемках фильмов, участия в демонстрационных пробегах, экс-

понирования на выставках и т.п. 

Сравнительный подход - представляет собой совокупность методов оценки, основанных на сравнении объ-

екта оценки с идентичными или аналогичными объектами (аналогами). Сравнительный подход основан на принци-

пах ценового равновесия и замещения. Рассматривая возможность и целесообразность применения сравнительного 

подхода, оценщик учитывал объем и качество информации о сделках с объектами, аналогичными объекту оценки, в 

частности: 

 - высокую активность рынка с большим количеством сделок и предложений; 

 - широкую доступность информации о ценах предложений в открытых источниках (значимость сравнительного 

подхода тем выше, чем надежнее информация о сделках с аналогами); 

 - постоянную актуальность рыночной ценовой информации – многие профильные ресурсы публикуют даты начала 

экспозиции объектов, а также даты снятия с продажи; 

 - высокую степень сопоставимости аналогов с объектом оценки по основным ценообразующим факторам. 

По мнению Оценщика, единственно возможным подходом к оценке автомобиля из трёх существующих под-

ходов можно считать Сравнительный подход, который в силу хорошо развитой системы информационного обеспе-

чения даёт наиболее объективные результаты. При вышеперечисленном объёме рыночной информации, и виде объ-

екта движимого имущества (автомобиля) оптимальным для применения в рамках Сравнительного подхода будет 

являться метод прямого сравнения с объектом-аналогом, «метод сравнения продаж».  
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Приложение 1. 

 Копии Интернет-страниц объявлений о продаже объектов-аналогов, используемых при расчете рыночной 

стоимости в рамках Сравнительного подхода 

  

Объект-аналог № 1 https://www.avito.ru/sankt-peterburg/avtomobili/renault_arkana_1.3_cvt_2019_96_906_km_3493489747 
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Объект-аналог № 2 https://www.avito.ru/sankt-peterburg/avtomobili/renault_arkana_1.3_cvt_2020_152_521_km_3310591526 
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Объект-аналог № 3 https://auto.drom.ru/spb/renault/arkana/53052820.html 

 



ООО «Оценка и Консалтинг»  

40 
 

 
 

  
 

  



ООО «Оценка и Консалтинг»  

41 
 

Объект-аналог № 4 https://auto.drom.ru/spb/renault/arkana/52616731.html 
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Копии страниц с информацией по объекту оценки, размещенные в свободном доступе 

https://vin01.ru/?ysclid=lo1b91eq3469420793 
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https://www.reestr-zalogov.ru/search/index 
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Приложение 2. 

Документы, предоставленные Заказчиком 
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Приложение 3.  

Сведения об Оценщике и Заказчике 

Сведения об Оценщике  

Оценщик  Федотова Евгения Владимировна 

Сведения о членстве Оценщика в само-
регулируемой организации оценщиков, 
регистрационный номер: 

Федотова Евгения Владимировна, является членом Некоммерче-
ского партнерства Саморегулируемая организация оценщиков «Со-
общество профессионалов оценки», что подтверждается Свиде-
тельством от 20 ноября 2009г. Регистрационный № 0281 оценщика 
в реестре СРО, дата внесения в реестр 20 ноября 2009 года. 

Адрес саморегулируемой организации 
оценщика 

190000, Санкт-Петербург, пер. Гривцова, д. 5, лит. Б, офис 101 

Сведения о страховом полисе оценщика: 

Страховой полис № 46 к договору № 433-191-126879/21 от 13 де-
кабря 2021 г. страхования ответственности оценщика, выданный 
СПАО «Ингосстрах», филиалом СПАО «Ингосстрах» в г. Санкт-
Петербурге, сроком действия с 01 января 2023 г. по 31 декабря 2023 
г. Страховая сумма 10 000 000 (Десять миллионов) руб. 

Стаж работы в оценочной деятельности: 15 лет 

Квалификационный аттестат  
№ 030799-2 от 15.10.2021 г. по направлению «Оценка движимого 

имущества» 

Почтовый адрес оценщика 111396, Москва, Свободный проспект, дом 20/58, офис 100 

Номер контакт. телефона оценщика тел. 8 800 700 45 86 

Адрес электронной почты оценщика okocenka-kvartir1@yandex.ru 

Сведения об Исполнителе 

Исполнитель: ООО «Оценка и Консалтинг» 

Свидетельство о государственной реги-

страции Исполнителя: 
ОГРН 5087746301210, дата присвоения 24 октября 2008 г. 

Место нахождения Исполнителя: 111396, г. Москва, Свободный пр-кт, д. 20/58, офис 100 

Почтовый адрес Исполнителя: 111396, г. Москва, Свободный пр-кт, д. 20/58, офис 100 

Контактная информация Исполнителя: E-mail: okocenka@yandex.ru  

Банковские реквизиты Исполнителя: 
АО «Тинькофф Банк» Москва, 123060, 1-й Волоколамский, проезд, 
д. 10, стр. 1 Расчетный счет 40702810910000234027 БИК 044525974 

Информация о членстве Исполнителя в 

саморегулируемой организации оценщи-

ков: 

Является членом Некоммерческого партнерства «Саморегулируе-

мая организация ассоциации российских магистров оценки», (ме-

сто нахождения: ул. Суворовская, д. 19, стр. 1, БЦ Галатекс, 4 этаж, 

Москва, 107023). Свидетельство регистрационный номер 1517, 

дата выдачи: 03.10.2017 г.   

Сведения о добровольном страховании 

ответственности Исполнителя: 

ПАО «Страховая акционерная компания «ЭНЕРГОГАРАНТ». По-
лис №230005-035-000122 страхования гражданской ответственно-
сти организации, заключающей договоры на проведение оценки от 
11.09.2023 г. Срок действия: с «30» сентября 2023 г. по «29» сен-
тября 2024 г. Страховая сумма: 30 000 000 (Тридцать миллионов) 
рублей. 

Сведения о независимости Оценщика и юридического лица, с которым Оценщик заключил договор 
Соответствует ст. 16 ФЗ № 135-ФЗ «Об оценочной деятельности в Российской Федерации» Оценщик, выполнив-
ший оценку и подготовивший данный отчёт, не является учредителем, собственником, акционером, кредитором, 
должностным лицом или работником заказчика, лицом, имеющим имущественный интерес в объекте оценки, не 
состоит с указанными лицами в близком родстве или свойстве. Заказчик не является кредитором или страховщи-
ком Оценщика. В отношении объекта оценки оценщик не имеет каких-либо вещных или обязательственных прав. 
Оценщик не имел интереса в объекте оценки, его вознаграждение не зависит от какого- либо аспекта отчета. 

Информация обо всех привлеченных к проведению оценки и подготовке отчета специалистах 
Сторонние организации и специалисты непосредственно к проведению оценки и составлению Отчета не привле-
кались. Обращение к сторонним организациям или специалистам могло происходить лишь в ходе сбора рыночной 
информации для оценки и, таким образом, их следует рассматривать как один из источников использующейся в 
оценке информации. Сведения обо всех специалистах (организациях), информация от которых была получена и 
использована в Отчете, указаны по тексту. Квалификация привлекаемых специалистов (работников организаций), 
используемая только в целях получения открытой информации, признается достаточной — соответственно, дан-
ные специалисты (работники организаций) могут быть привлечены в качестве источников информации, облада-
ющих необходимой степенью достоверности. 

Сведения о Заказчике: 

Заказчик: ПАО «Банк «Санкт-Петербург» 

Место- 

положение: 
195112, г. Санкт-Петербург, Малоохтинский проспект, 64, лит. А 

Реквизиты: 
ИНН:7831000027, КПП:780601001; ОГРН:1027800000140, дата присвоения ОГРН – 06.08.2002 г.; 

БИК 044030790; к/сч: 30101810900000000790 Северо-Западное ГУ Банка России 

Контакты: Тел./факс: +7(812)329-50-50 
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 Приложение 4.  

Копии документов Исполнителя и Оценщика 
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